Programa de
Desarrollo de Startups
v Emprendimientos

2
2950k NACIONAL
¢/ DE LA PLATA




cQuerés adquirir conocimientos y herramientas necesarias
para iniciar, desarrollar y escalar un proyecto?

El Programa de Desarrollo de Startups y Emprendimientos te
brindara las competencias necesarias para crear y hacer crecer

tu proyecto, desde la concepcion de |la iIdea hasta la busqueda
de financiamiento y la presentacion ante inversores.



¢Queé aprenderas en este programa?

- Desarrollar un mindset emprendedor.

- Crear una propuesta de valor atractiva
para tu segmento de mercado.

- Disenar un modelo de negocio viable y sostenible.
- Explorar estrategias de fondeo y financiamiento.

- Aprender a presentar tu proyecto a inversores.

EDUCACION
EJECUTIVA




LA quién esta dirigido?

Emprendedores: Personas con ideas que desean
transformarlas en proyectos viables.

Intra emprendedores: Profesionales que buscan
innovar dentro de sus organizaciones.

Profesionales en Transicion: Quienes desean
reenfocar su carrera hacia roles innovadores.

Consultores y Docentes: Interesados en asesorar y
actualizar conocimientos para apoyar el ecosistema
emprendedor.
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Profesores

Mg. Santiago Salgado

Coordinador del Programa
Usina de Ideas / Docente
Marketing Tactico Operativo
=CE UNILE:

Lic. Carla Agosti

Ceo Estudio CP / Coordinadora del
programa de Jovenes
Emprendedores de la UNNOBA.

Lic. Juan Carlos Marino

Socio Cerveceria “Cinco Sabios"/
Co-fundador la startup de viajes
Positrip/ Docente y director
de Usina de Ideas/ Embajador de
ASEA - La Plata.

Mg. Anibal Cueto

Secretario de Posgrado-FCE/UNLP.
Director de la Escuela de Negocios/UNLP.
Director del MBA/UNNOBA.
Profesor Universitario de grado y postgrado.

Mg. Pablo Giovano

Emprendedor/ Ingenie
Industrial/Profesor Universitz

Mg. Maria Clara Lima

Directora de la Direccion de
Propiedad Intelectual Unlp / Aboga
/Procuradora/ Magister en
propiedad intelectual por FLACSC
Argentina.



Profesores

Lic. Rafael Villalba Ms. Alfredo Troncoso

Cofundador de Tecnom startup
SaaS del mercado automotriz
latinoamericano/ Profesor
universitario en la UTN.

Se desempena en el area de
Operaciones incluyendo logistica,
almacén y ventas /Profesor
carreras de grado como de posgrado
en la UNLP, la UNNOBA y distintas
INnstituciones privadas.

Esp. Bruno Dalla Vvalle Mg. Martin Gutiérrez
Contador Publico Nacional / Titular Director de Administracion y Finanzas Projept Ma
del Estudio Dalla Valle asesoramiento en Radio y Television Argentina/Gerente Licenc
integral en Impuestos, Auditoria, de Finanzas en Telam. experienc
Consultoria y Recursos Humanos agencias

para Pymes. empr



Clases sincronicas

Inicio de clases: Finalizacion de virtuales: 70 horas
13 de mayo clases: 18 de agosto Martes y jueves (12 semanas)
de 18 a 20hs.

MODULOS ACREDITABLES EN LA ESPECIALIZACION EN NEGOCIOS DIGITALES




Contenidos

Médulo 1: Emprender con impacto: Diseno de modelos de neg

Mindset Emprendedor y Ecosistema de Innovacion:
- |[dentificacion de las competencias y actitudes clave de un emprendedor.
- Conocimiento del ecosistema: incubadoras, aceleradoras, mentores e inversores gue impulsa

Generacion de Ideas y Creatividad:
- Aplicacion de técnicas de brainstorming y Design Thinking para descubrir oportunidades.
- Ejercicios practicos que ayudan a transformar ideas en propuestas de negocio viables.

Diseno y Validacion de Modelos de Negocio:
- Uso del Modelo Canvas y otros frameworks para estructurar la idea.
- Métodos agiles para validar la propuesta de valor y ajustar el producto segun la respuesta del me

EDUCACION
EJECUTIVA
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Contenidos

Mdédulo 2: Herramientas Financieras y Legales para Impulsa

Finanzas para Emprendedores:
- Elaboracién de planes financieros, analisis de flujo de caja y presupuestos.
- Uso de herramientas digitales (como Power Bl) para la interpretacion de datos y la toma de

Estrategia y Gestion de Negocios:
- Implementacién del Cuadro de Mando Integral para alinear objetivos y medir resultados.
- Estrategias de pricing y analisis de costos para optimizar la rentabilidad del negocio.

Aspectos Legales y Estructura Societaria:
- Estudio de modelos societarios y acuerdos entre socios.
- Procedimientos para el registro de marcas, patentes y proteccidon de la propiedad intelectual a ni
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Contenidos

Moédulo 3: Taller de Presentaciones efectivas: Pitchear con

Comunicacion y Presentacion Efectiva:
- Estrategias para transmitir de forma clara y empatica la visidon y propuesta del proyecto.
- Adaptacién del mensaje segun la audiencia, diferenciando entre presentaciones orales y es

Técnicas del Pitch:
- Desarrollo del Elevator Pitch: cédmo resumir la idea en pocos segundos de forma impactante.
- Construccion de un Pitch Deck persuasivo, estructurando narrativa, datos y elementos visuales.

Estrategias para la Captacion de Fondos:
- I[dentificacion de diversas fuentes de financiamiento: capital propio, inversores angeles, venture
- Preparacion de la documentacion y métricas clave que respalden la viabilidad y escalabilidad del
- Sesiones practicas con feedback para perfeccionar la técnica del pitch.
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CONTACTOS

EDN@ECONO.UNLP.EDU.AR
+54 9 221 673 7391
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