
 

  
POLÍTICA ECONÓMICA 

Plan de Estudios VIII (Licenciatura en Economía) – 2025 
 

1. DATOS GENERALES DE LA ASIGNATURA 

Carga Horaria: 

● Total: 64 horas 
● Semanal: 4 horas 
● Distribución teoría y práctica: 32 hs clases teóricas y 32 hs de clases prácticas  
● Ciclo del Plan de Estudios: Plan VIII: Ciclo Profesional 
● Régimen de cursada: Semestral 
● Carácter: Obligatorio 
● Modalidad: Teórico-Práctica 
● Asignaturas correlativas necesarias: Macroeconomía II y Econometría II  

2. OBJETIVOS 

Desarrollar una comprensión crítica de la política económica como herramienta de intervención 
estatal orientada a la estabilidad y al desarrollo 

3. CONTENIDOS 

Contenidos Mínimos: 

Objetivos e instrumentos de la política económica. Política económica de corto plazo y de largo 

plazo. 

Política macroeconómica de estabilización. Política fiscal y política monetaria. Instrumentos del 

presupuesto público y del Banco Central. Rigideces nominales y reales. Credibilidad intertemporal.  

Análisis de las consecuencias intertemporales de la política económica. Equidad intergeneracional. 

Herramientas analíticas para el análisis dinámico de políticas. Modelos intertemporales de 

expectativas racionales. Modelos de generaciones superpuestas. 

Herramientas econométricas para la evaluación del impacto de la política fiscal y monetaria. 

Estimación empírica de funciones de impulso-respuesta.  

Política sectorial. Agricultura, industria, servicios y energía. Tipo de cambio real. Inversión 

extranjera. Acceso al crédito y a la tecnología. Evaluación de políticas de promoción económica. 

Programa Analítico: 

1. El economista y la política económica. 

Rol, aporte y limitaciones del trabajo del economista en el diseño e instrumentación de la 

política económica. 

2. Objetivos e instrumentos de la política económica espacial urbana 



 

2.1 Trade off entre eficiencia y equidad 

2.2. Asignación de mercado versus asignación del planificador central. El rol de los precios 

como mecanismos de transmisión de información 

2.3 Instrumentos de política económica: política fiscal, monetaria, cambiaria, tarifaria 

3. Política macroeconómica de estabilización 

3.1 El problema de inconsistencia intertemporal y por qué es relevante para la política 

económica 

3.2. Políticas fiscales y ciclo económica. El rol de las fiscales. Políticas fiscales 

contracíclicas. Análisis empírico del efecto de estas políticas en la economía 

3.3 Política monetaria. Reglas monetaria, costos y beneficios. Análisis empírico del efecto 

de estas políticas en la inflación y en el crecimiento. 

3.4 El impacto del sistema financiero en el corto y largo plazo. Restricciones financieras y 

su 

efecto sobre el crecimiento económico de corto plazo. Desarrollo financiero y 

crecimiento de largo plazo. 

3.5 Consumo, ahorro e inversión. Teoría y evidencia internacional sobre los 

determinantes del consumo y la inversión. Implicancias para las políticas de estabilización 

macroeconómica. 

4. Consecuencias intertemporales de la política económica 

4.1 Modelos de equilibrio general: Modelos de intercambio puro. Modelos de dos 

agentes y dos períodos. Modelos de dos agentes e infinitos períodos. Modelos de 

generaciones superpuestas  

4.2 Modelos estándar de crecimiento. Contabilidad del crecimiento. Diferencia de 

ingreso entre países: el rol del capital humano, capital físico y la productividad total de 

los factores para explicar la diferencia en producto per cápita 

4.3. Economías abiertas. Cuenta corriente, tasa de interés y apertura financiera. El rol del 

acceso al crédito como mecanismo de suavización de consumo. 

4.4 Endeudamiento en países en desarrollo. El rol del endeudamiento como instrumento 

de política económica y su función para distribuir costos y beneficios entre generaciones. 

Endeudamiento público y factores relacionados al default. Métodos para evaluar 

sostenibilidad de la deuda 

5. Política industrial y sectorial 

5.1 Promoción de actividades: 

a. Políticas de Desarrollo Productivo. 



 

b. Promoción de Actividades: Exportaciones, Nuevos Negocios. 

c. La integración económica. Creación de Comercio. Desvío de Comercio. 

Antidumping. 

d. La cuestión de las pequeñas y medianas empresas. 

e. Tecnología. Incentivos para innovar. Trade-off entre eficiencia estática y 

eficiencia dinámica. 

f. Tendencias recientes en promoción de actividades 

5.2 Política industrial en países en desarrollo 

a. Argumentos tradicionales a favor y en contra de la política industrial. 

b. La “nueva” política industrial. Autodescubrimiento. 

c. Fallas de mercado y la discusión en torno al rol del Estado. 

d. Evidencia a partir de la experiencia asiática. 

e. Políticas relacionadas con la inversión extranjera directa en los países en 

desarrollo. 

5.3 Tipo de cambio real y comercio. 

a. Ajustes en el sector externo y tipo de cambio real. Evidencia en los países 

desarrollados. 

b. Elasticidad de comercio, crecimiento y tipo de cambio real. 

c. Relación entre tipo de cambio real y flujos de comercio. 

 

4. METODOLOGÍA DE ENSEÑANZA 

 

El curso apunta a balancear el deseable e ineludible rigor académico con una presentación amigable 

que estimule la captación y retención de conocimientos en una era caracterizada por el acceso 

masivo al internet y las redes sociales, que sin duda ha modificado en forma radical el patrón de 

transmisión y recepción de información de todo tipo, tanto a nivel de la academia como del 

entretenimiento. Con este fin, se hará uso intensivo de herramientas audiovisuales, incluyendo 

presentaciones de powerpoint, así como recortes periodísticos y otros documentos de actualidad 

que ilustren temas de discusión en clase. Estos y otros contenidos, incluyendo trabajos prácticos y 

discusiones para consolidar los conocimientos impartidos en clase, serán compartidos vía Au24 y 

por correo electrónico. Esta página servirá asimismo para comunicar anuncios relativos al desarrollo 

de las clases. 



 

5. DESCRIPCIÓN ANALÍTICA DE ACTIVIDADES TEÓRICAS Y PRÁCTICAS 

Hay una clara división en el alcance de las actividades teóricas y las actividades prácticas. La teoría 

se concentra en la discusión de artículos académicos empíricos (y capítulos seleccionados de libros 

de texto), en la que se enfatizarán los fundamentos teóricos - relacionándolos con los estudiados en 

cursos anteriores del ciclo específico de la Licenciatura en Economía- para luego examinar si la 

evidencia producida confirma o refuta esos argumentos. Por su parte, a partir de las consignas de 

la cátedra, la práctica se concentrará en la realización de trabajos prácticos en grupos pequeños 

sobre diversos temas de interés de la materia, en los que el estudiante deberá bajar bases de datos 

con acceso público y gratuito, procesar dicha base, construir estadísticas descriptivas y realizar 

estimaciones econométricas. Este trabajo cuantitativo deberá luego plasmarse en un documento 

escrito, donde se deberán responder preguntas técnicas elaboradas por la cátedra. 

6. FORMAS DE EVALUACIÓN 

La evaluación de la asignatura se ajustará a lo establecido en la ordenanza 194/26 (modificatoria de 

la ord. 189/25), que aprueba el Régimen Académico y de Enseñanza Integral de la Facultad de 

Ciencias Económicas. En este marco, el proceso de evaluación será integral y continuo, e incluirá 

instancias de evaluación parcial y, según corresponda, modalidades de promoción o acreditación 

mediante examen final, conforme al régimen de cursos vigente. Los criterios, instrumentos y 

condiciones de evaluación respetarán los requisitos de asistencia, aprobación y acreditación 

previstos por la normativa, y serán comunicados oportunamente a los/as estudiantes al inicio del 

curso. 
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